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Komputer policzy ludzi, cegty

Oprogramowanie dla firm budowlanych, cho¢ usprawnia organizacje i skraca

Producenci oprogramowania Wspomaganie zarzadzaniare-

dla biznesu zauwazyli
sektor budowlany.

Na razie jednak wdrozenia

mozna liczy¢ na palcach.
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lacjami z podwykonawcami,
dostawcami i wiascicielami
domoéw — tego branza budow-
lana oczekuje od systeméw in-

formatycznych. Wynika to
z koniecznos$ci monitorowa-
nia wielu szczegdlowych da-
nych i proceséw, powiazanych
ze sprzedaza, finansami, ma-

teriatami, harmonogramami
inieruchomosciami.

— Popyt na rynku budow-
nictwa mieszkaniowego spra-
wia, ze zwieksza sie liczba row-

noczesnie prowadzonych pro-
jektow. Koszty materialéwbu-
dowlanych gwattownie rosna,
marze na projektach czestosa
bardzo niskie, a czasem w ogo-

le nie wiadomo, czy inwestycja
sie optaci. Trudno wiec sobie
wyobrazi¢ efektywne zarza-
dzanie przedsiebiorstwem bu-
dowlanym bez rozwigzania in-
formatycznego ogarniajacego
caloséfirmy — przekonuje Da-
nuta Franczak, dyrektor sprze-
dazy witelligence.

System informatyczny
przyda sie firmie budowlanej
cho¢by przy skladaniu oferty.
Czas od jej ztozenia do rozpo-
czeciarealizacji projektubywa
bardzo dlugi — do kilkunastu
miesiecy. W tym czasie ceny
materialéw budowlanych
ikoszty robocizny, na podsta-
wie ktorych powstaje koszto-
rys, moga wzrosnad o kilka-
dziesiat procent. Zeby wlasci-
wie oszacowac¢ nowe warunki
realizacji projektu, firmy bu-
dowlane powinny na biezaco
aktualizowa¢ ztozone oferty
iwylicza¢ zyskownos$¢ plano-
wanych inwestycji. A do tego
niezbedne jest odpowiednie
oprogramowanie.

Kazdemu wedtug potrzeb
Branza budowlana nie jest
jednolita. Skladajg sie na nig
przedsiebiorstwa roznej wiel-
kosci, z roznymi potrzebami.
Dla srednich firm wazne be-
dzie proste rozwigzanie, kto-
re pozwoli w krotkim czasie
zapanowa¢ nad calo$cig proce-
sOw. Zaawansowane funkcje
beda wdrazane stopniowo,
zgodnie z pojawiajacymi sie
potrzebami.

— W duzych przedsiebior-
stwach najlepiej sprawdzi sie
rozwiazanie kompleksowe,
obejmujace wszystkie obsza-
ry dzialania firmy. Takie, kt6-
re pomoze w przygotowaniu
inwestycji, wesprze realizacje
i rozliczanie przedsiewzig-
cia, anawet — jesli pojawi sie
taka potrzeba — usprawni
zarzgdzanie nieruchomos$-
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i obliczy zysk

procedury, wolno zdobywa rynek

ciami — twierdzi Danuta
Franczak.

Dzieki aplikacjom wspo-
magajacym zarzadzanie staje
si¢ mozliwe §ledzenie projek-
tow od poczatku do konca.
Oprogramowanie wspomaga
zarzadzanie relacjami z do-
stawcami i podwykonawca-
mi, usprawnia zakup ushug
podwykonawcy, urzadzen
imaterialow, a nastepnie po-
maga §ledzic te zakupy i stero-
waé nimi. Mozna réwniez
w pelni zintegrowa¢ komuni-
kacje z bankami, posredni-
kami handlu nieruchomo-
Sciami i lokalnymi wladzami
— bez wzgledu na to, czy wy-
bierze si¢ poczte, faks czy
e-mail. Dodatkowo IT uspraw-
ni tworzenie i podtrzymanie
relacji z otoczeniem bizneso-
wym. CRM wspiera bowiem
marketing, sprzedaz i ustugi,
umozliwiajac zarzadzanie po-
tencjalnymi klientami, umo-
wami i platnosciami. Korzy-
Scig jest takze skrocenie czasu
obiegu dokumentow potrzeb-
nych do zamknigcia miesigca.
A to problem w firmach bu-
dowlanych — czesto od mo-
mentu otrzymania faktury
do czasu jej opisania potrzeba
kilku tygodni i zaangazowania
kilkunastu 0sob, lacznie zkie-
rownikami budéw i dzialem
zaopatrzenia.

— Rozwiazanie informa-
tyczne sprawi, ze faktury przy-
chodzace do firmy beda reje-
strowane w jednym miejscu.
Kazda z nich bedzie zawiera-
1a odnosénik do zaméwienia.
Nie bedzie wymagala w zwiaz-
ku z tym opisu dzialu zaopa-
trzenia czy kierownika budo-
wy — przekonuje Danuta
Franczak.

Nie tak r6zowo

Cho¢ firmy budowlane po-
winny sprawnie przystoso-
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wywac sie¢ do zmieniajacych -

sie potrzeb rynkowych, wie-
le z nich weiaz dziala w trady-
cyjny, zdecentralizowany
sposob — budowlancy, pod-
wykonawcy i dostawcy uzy-
waja roznych technologii
oraz proceséw. Rezultat to
powolny przeplyw informa-
¢ji, czesto oparty na doku-
mentach papierowych, telefo-
nie i faksie, tak ze informa-
cje stajg sie przez to niedo-
kiadne i nieaktualne. Nieste-
ty, branza budowlana nie wy-
kazuje wiekszego zaintere-
sowania oferta producentow
oprogramowania. By¢ moze
z braku czasu.

Zdaniem Tomasza Michal-
skiego, dyrektora konsultin-
gu ERP w Comarchu, firmy
budowlane rozwijaja sie
w szybkim tempie, adynami-
kaich rozwoju jest tak duza, ze
bardzo ciezko wygospodaro-
wa¢é czas na wdrozenie nowe-
go systemu klasy ERP.

— Nie ma co ukrywac
— wdrozenie systemu klasy
ERP, zwlaszcza w branzy bu-
dowlanej, to proces wymagaja-
cy kilku miesiecy pracy nie tyl-
ko dostawcy, ale takze, amoze
przede wszystkim, klienta
— twierdzi Tomasz Michalski.

Marcin Ztoch
m.zioch@pb.pl = 022-333-99-32

» Tanie budowanie: Prezesi firm budowlanych twierdza,
Ze wdrozenie rozwigzania wspomagajgcego zarzgdzanie

zZmniejsza koszty realizacji projekt6w o kilka pracent. Inwestycja

w system zwraca sig po 12-18 miesigcach — uwaza Danuta
Franczak, dyrektor sprzedazy w itelligence. [FoT.roB]
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