EIV

RZECZPOSPOLITA

Informatyka dla przedsiebiorstw Polski rynek po globalnych fuzjach

Klienci nie powinni stracic¢

Producentom systeméw informatycznych dia
przedsiebiorstw bedzie trudniej. Konkurencja juz
zaczela sig nasilaé. Klienci moga na tym tylko
skorzysta¢ —tak oceniany jest wptyw na polski rynek
wielkich fuzji Oracle-PeopleSoft oraz zapowiadanej na
polowe roku Symantec-Veritas Software.

Ale nie tylko globalne wydarze-
nia wplywajg na rodzimy rynek
systeméw do zarzadzania przed-
sigbiorstwami (ERP) — jeden z
najbardziej konkurencyjnych, na
ktorym dziata ok. 200 firm. Czyn-
nikiem wzmozonego zaintereso-
wania przedsigbiorstw wdroZenia-
mi systemow ERP staly sie dota-
cje unijne. Swoje szanse widzg w
tym takze polscy producenci tych
systeméw m.in. BPSC, Digitland,
Teta czy oferujaca rozwigzania dla
mniejszych firm spétka Simple.
Cze$¢ z nich, majaca duze do-
$wiadczenie w konkurowaniu z
zachodnimi produktami na pol-
skim rynku, chce to wykorzystaé
takze na innych rynkach, mysli o
eksporcie.

W rezultacie przejecia People-
Soft przez Oracle (transakcja w
skali globalnej miala wartoéé
10,3 mld USD) nie zmieni si¢ od

razu uktad sit na szacowanym na
ponad 500 mln z} polskim rynku
systemow ERP. Oracle, numer
dwa na rynku, konkurowal na
nim gléwnie z SAP i nadal be-
dzie walczyl z pozycji drugiego,
ZwaZywszy na to, ze PeopleSoft
nie mial zbyt duzego udzialu w
sprzedazy oprogramowania dla
firm w Polsce.

Inaczej moze byé w przypadku
zapowiadanego na drugi kwartal
przejgcia (wartos¢ operacji ma sie-
gnac 13,5 mld USD) firmy Veritas
przez Symantec. Tysigce przedsie-
biorstw w kraju korzysta z opro-
gramowania tych firm (rozwigza-
nia do ochrony danych), maja one
dziesiatki partneréw. W pierw-
szych ocenach twierdzi sig, ze po-
wigkszonego Symanteca najbar-
dziej moga si¢ obawia¢ mniejsi
producenci, ktorzy nie beda mieli
tak szerokiej oferty.

Korporacje jeszcze bardziej globalne

Na przelomie 2004 i 2005 r. miaty miejsce dwie najwigksze fuzje na ryn-
ku IT. Polgczyly sie Symantec Co. oraz Veritas Software Corp. oraz
Oracle i PeopleSoft. Warlo$¢ polaczenia Symanteca i Veritas — trans-
akcji realizowanej catkowicie w drodze wymiany akcji — wynosi 13,5 min
USD. Nowa spétka bedzie prowadzita dziatalno$¢ operacyjng pod na-
zwg Symantec. Obroty powstatej w wyniku fuzji firmy — wedlug planéw
na rok obrachunkowy 2006 — wyniosg 5 mld USD. Fuzja zostanie za-
koniczona w drugim kwartale 2005 roku. Korporacja, powstata po pota-
czeniu obu firm, stanie sig globalnym dostawcy rozwigzan, zapewniaja-
cych bezpieczeristwo i ochrong wszystkich warstw sieci informatycz-
nych, od komputeréw po centra danych, zaréwno dla uzytkownikéw de-
talicznych, jak i korporacyjnych. Szacuje sig, ze 75 proc. jej przychodéw
beda stanowity obroty na rynku korporacyjnym, za$ 25 proc. na rynku
rozwigzan dla klientéw indywidualnych.

Wartosc 1uzji Uracie | Peoplesott wynos! 10,3 min USD. W wyniku przejg-
cia Oracle przesunie si¢ z 3 na 2 miejsce w Swiatowym rankingu najwigk-
szych dostawcdow systemow ERP, co stanowic bedzie 12,5 proc. udziat w
rynku tych systemow o wartosci szacowanej na 25 mid USD. B.M.

GLOWNI PRODUCENCI
SYSTEMOW ERP
DLA PRZEDSIEBIORSTW
W POLSCE
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Pierwsze tygodnie po fuzji Oracle-
-PeopleSoft wskazuja, ze SAP nie
zamierza spokojnie przygladac sie,
jak jego powiekszony konkurent
bedzie rozwijal swy dzialalno$é.
Jakkolwiek Oracle poinformowal,
Ze udzieli wsparcia wszystkim do-
tychczasowym klientom People-
Soft, to wkrétce po tym SAP zapo-
wiedzial, ze bedzie si¢ starat zdo-
by¢ tych klientéw. Przyneta ma
by¢ dla nich m.in. pomniejszenie
kosztéw licencji na oprogramowa-
nie SAP o kwote wydang na licen-
cje oprogramowania PeopleSoft
lub JD Edwards.

—Taka oferta SAP to czysty mar-
keting. Przejscie do aplikacji innego
producenta jest bardzo skompliko-
wanym procesem. Nie spodziewamy
si¢, aby klienci si¢ na to decydowali,
nawet jesli kto$ zaoferuje im darmo-

Pawetl Piowowar, prezes i dyrektor

generalny Oracle Polska:

Dzigki wigkszemu potencjatowi Oracle w Polsce
niz miat PeopleSoft jego dotychczasowi klienci
beda mogli liczy¢ na silniejsze wsparcie. Z pew-
noscia koriczy sig okres niepewnosci dla tych,
ktérzy dokonali inwestycji w produkty People-
Soft i oczekiwali rezultatow polaczenia. Przejeta
przez nas firma otworzyta swoje biuro w kraju
niedawno, a wiec nie ma problemu z przejmo-
waniem pracownikéw — mozemy sie skupié na

pracy z Klientami.

Grzegorz Rogalinski,
prezes SAP Polska:

Na rynku systeméw ERP rosnie konkurencja,
na co niewatpliwy wptyw ma fuzja Oracle z Pe-
opleSoftem. Nie zmieni ona co prawda ukiadu
sit na rynku ERP, ale moze spowodowac, ze
uzytkownicy rozwigzan beda wnikliwiej analizo-
wali bezpieczeristwo inwestycji w te systemy.
Dilatego SAP przygotowat specjalng oferte dla
firm korzystajacych dotychczas z rozwigzan Pe-
oplesoft i JD Edwards. Wzrost konkurencii jest
dla Kientéw korzystny, natomiast od firm oferu-
jacych ERP wymagac bedzie wigkszych stararn
zaréwno w zakresie produktéw, jak i ustug.

we licencje — skomentowal Oracle
poczynania swego rywala.

SAP Polska mimo fuzji, jakiej do-
konat jego konkurent, nie skorygowat
swego celu, ktorym jest uzyskanie do
2006 r. 40-proc. udziatu w polskim
rynku systeméw ERP Dotychczas
SAP miat w polskim rynku tych sys-
teméw 28,5-proc. udzial, w przypad-
ku Oracle wynosit on 181 proc.

Nietrudno znale7¢ przyczyny tej
pewnosci SAP. Firma w ubieglym
roku zwigkszyta przychody o 26
proc. do ponad 203 min zi, przy
czym przychody z samego oprogra-

Rynek ERP w Polsce

W Polsce, wedtug badar firmy analitycznej PMR Research, 52 proc.

przedsigbiorstw zatrudniajacych powyzej 250 pracownikéw nie dyspo-

nuje jeszcze systemami ERP. Caly ich rynek szacowany jest na ponad

500 min lprzy czym mniej wigcej polowe stanowi sprzedaz oprogra-
mowania — licencji. W dolarach rynek ten, wediug DiS, wzrdst w 2004 r.
029 proc. a w roku 2005 r. taka dynamika powinna sig utrzymac, przy
czym w zlotych bedzie oczywiscie mniejsza, szacowana na ponad 12
proc.
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mowania wzrosty o jedna trzecia,
do ponad 161 min. Z jej rozwiazan
korzysta w Polsce, wedlug firmy,
630 przedsiebiorstw.

Przejeta przez Oracle firma Pe-
opleSoft miata w Polsce blisko stu
uzZytkownikow swoich produktéw, w
tym Telekomunikagcje Polska, Center-
tel, Citibank, a takze wiele przedsie-
biorstw przemyslowych. W rezultacie
Oracle ma obecnie okoto 350 klien-
tow. Jak bedzie wykorzystywat swoj
nowy potencjal? Dotychczas w Polsce
konkurowat z SAP z wickszymi efek-
tami niz na $wiecie — byt blizej pod
wzgledem udzialéw w rynku swego
rywala niz w skali globalnej. Polski
oddziat Oracle w zakonczonym 30 li-
stopada II kwartale obrachunkowym
2005 r. zwigkszyt obroty o 276 proc.

Nie ma spokoju
na drpaiai notawie ywnkn

Dwadjka SAP i Oracle opanowala
polowe polskiego rynku ERP, ale ta
druga cz¢s¢ réwniez nie jest obsza-
rem spokoju — tam takze nasila sie
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konkurengja, ktora czgsci firm wy-
raznie stuzy. W tempie ok. 25 proc.
rosnie sprzedaz produktow QAD
Polska. Dostarcza ona swoje roz-
wigzania przedsiebiorstwom moto-
ryzacyjnym, elektrotechnicznym,
elektronicznym, przemystowi spo-
Zywczemu. — W wigkszosci dzialow
przemyshu produkcja wzrosta o bli-
sko jedna piata, a sa branze, w kto-
rych ten wskaznik jest jeszcze wyz-
szy. Z. oczywistych wzgledow bierze-
my to pod uwage w naszej dzialal-
no$ci — powiedziat ,Rz” dyrektor
handlowy firmy Jan Woleriski.

Z przychodami o jedng trzecia
wigkszymi i zyskiem przekraczaja-
cym 1,2 min zt zakonczyta ubieglty
rok chorzowska spotka BPSC, naj-
wyZej notowany w rankingach ro-
dzimy producent systeméw ERP Z
jego rozwigzan korzysta 177 sred-
nich i duzych firm.

Dziewieédziesiat firm korzysta z
systemu promis.cl autorstwa Com-
puterLandu, tzn. z jednego z najdlu-
7ej rozwijanych tego typu rodzimych
rozwiazan. ComputerLand oferuje je
szczeglinie Srednim firmom, konku-
rujac ceng i clastycznoscig swego
produktu. Niezaleznie od tego spot-
ka ma w ofercie i wdraza takze syste-
my firm Oracle, SAP i Microsoft.

Po potaczeniu firm Epicor i Sca-
la nowy podmiot i w skali globalnej, i
w Polsce stal si¢ bardziej aktywny.
Przychody wzrosty w Polsce o 17
proc. do S min USD (na swiecie 226
min USD, wzrost o 46 proc.). Epi-
cor/Scala zdobyt znaczace kontrakty.
Sposdb na srednie
Warszawska spotka itelligence,
nalezagca do niemieckiej grupy
itelligence AG (wdrozenia i out-
surcing), oferuje coraz wiecej tzw.
prekonfigurowanych rozwigzan
SAP — wstepnie przygotowanych i
fatwiejszych do wdrozenia, adre-
sowanych do konkretnych branz.
Najnowszy produkt polskiego od-
dziatu to rozwigzanie dla branzy
motoryzacyjnej.

Systemy prekonfigurowane sa
pomyslem wielkich producentéw
ERP na wejscie na rynek Sred-
nich przedsigbiorstw. Moga by¢
nawet o 30 do 50 proc. tansze od
petnych wersji — twierdzga ich pro-
ducenci. Ale bywa, ze te zachod-
nie prekonfigurowane systemy sa
dalej drozsze od peinych ERP ro-
dzimych producentow. Na konku-
rencyjnym rynku polscy produ-
cenci staraja si¢ wykorzystac ten
atut, jakkolwick konkuruja nic tyl-
ko cena. Takze szeroka oferta, jak
chociazby ComArch-CDN, ktory
oferuje produkty dla wszystkich
segmentow rynku — od matych
do duzych przedsi¢biorstw.

Zbigniew Zwierzchowski
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