Nowy program kupie za darmo

OPROGRAMOWANIE | W CZASACH KRYZYSU NIC NIE DZIAEA TAK DOBRZE JAK NISKA CENA.
W poszukiwaniu nowych strategii sprzedazy niektore firmy obnizyty ja nawet do zera

TOMASZ BOGUSZEWICZ

Prowadzenie niewielkiego biu-
ra czy malej firmy w oparciu
owylacznie darmowe rozwiaza-

Do wyboru 5 darmowe syste-
my operacyjne zrodziny Linux,
pakiet biurowy OpenOffice
i przegladarki internetowe. To
jednak rozwigzania przezna-
czone dlah:ldymdualnego,knﬁ
cowego uzytkownika kompute-
row. Za profesjonalne systemy
zarzadzania  przedsiebior-
stwem (klasa ERP) czy sprzeda-
#a i relacjami z klientem (CRM)
trzebajednak placic.

Koszt zakupuiwdrozeniana-
wet najprostszych wariantow
systemow tej klasy to minimum
kilkadziesiat tysiecy zlotych, co
dla czeﬁcumalychxérednmhﬁlm
jest barierg nie do przeskocze-
nia. Na eksperyment z nowym
modelem dystrybucji oprogra-
mowania biznesowego zdecy-
dowata sie wroclawska firma In-
focon. Jej system wsparcia
sprzedazy, Pcgmarket
SFA/CRM, przeznaczony dla
firm zatrudniajacych handlow-
c6w pracujacych w terenie, jest
oferowany za darmo.
dostawcy ma pochodzié z serwi-
suiodplatnych ustug opcjonal-
nych. - Stawki na pewno bedg
mniejsze, ale oczywidcie chce-
my zarabia¢ na tym modelu
- moéwi Marcin Zastawny, pre-
zes Infoconu. Za darmo ofero-
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wana jest wersja internetowa
systemu, dostepna za pofred-
nictwem przegladarki.

Branza informatyczna ostroz-
nie wypowiada sie o pomysle
Infoconu. - Sytuacja, kiedy pro-
ducent oprogramowania stosu-
je zerowa stawke za licencje, jest
niepokojaca - komentuje Piotr
Milewski, dyrektor konsultingu

wtelligence, specjalizujacejsie i

w konsultingu IT i wdrozeniach
system6w SAP. Jak wskazuje,
oplata licencyjna u dostawcow
systemow ERP jest wykorzysty-
wana na rozwoj produktow i fi-
nansowanie dzialéw badarn.
- Rezygnacje z oplaty licencyj-
nej mozna rozumie¢ jako §wia-
doma rezygnacje z szybkiego
rozwoju systemu, ktory teraz
bedzie

nie moze okazac si¢ drozsze niz
tradycyjne - podkresla Piotr
Milewski.

‘wana w podobnym modelu jak
system z Wroclawia. ,Obnizamy
lm_;ztywirtua]jmcjiwodpawie-
dzi na sytuacje gospodarcza”
- uzasadnil swoja decyzje Citrix.

To nie rozwiewa
pliwoéci branzy. Adam qusld.
dyrektor pionu sprzedazy w ZE-

miare” pelnoplatme wdroZenie
wydaje sie konieczne - mowi
Gebski ,Rz". Wgprzedstawiciela

niepodzielnie
czasach Przychody spétki ze sprzedazy w naszym
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«RYNKI CRM I ERP MAJA W POLSCE TEGO SAMEGO LIDERA

W obu sekforach kréluje SAP Polska.
kraju systembw CRM
i ERP w 2007 r. wyniosty facznie ponad 185 min zt. =




