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Konsultanci nie powinni

pracowac na wlasng reke
_

duzym spokojem pa-

trze narynek ERP.

Rok 2007 byl dobry
dla firm naszej branzy
iwszystko wskazuje na to, Ze
biezacy bedzie réwnie dobry,
amoze nawet lepszy.

Wskazatbym na dwa ele-
menty napedzajace rynek

— wzrost gospodarczy

i $rodki unijne. M¢j niepokdj
natomiast budzi sytuacja

! narynku pracownikéw. Na-

dal trwa zachlyénigcie si¢
(po obu stronach — klientow
uszczesliwionych tanim ku-
powaniem ustug, i samoza-
trudniajacych si¢ konsultan-
tow, uniesionych lukratyw-
nym ich sprzedawaniem)
swobodg formy, miejsca

i sposobu pracy. Jednak emi-
gracja i podejmowanie pracy
na wtasny rachunek powo-
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duja rotacje, wyzsze wyma-
gania placowe i zwiekszone
naklady na rekrutacje.

Jestem pewien, ze w dtuz-
szym czasie rynek B2B
okaze sie pod tym wzgledem
konserwatywny. Firmy bo-
wiem chcg mieé za partnera
firme dajaca gwarancje, od-
powiedzialno$é, dlugofalo-
we podejscie, zdolnosé bycia
buforem finansowym itd.
Wielu zleceniodawcoéw pozo-
stawionych w polowie pro-
jektu przez freelancera
podejmujacego bardziej lu-
kratywna prace np. w Irlan-
dii bedzie sie musialo thuma-

czy¢ swojemu zarzadowi,
dlaczego, zlecajac ustuge tan-
szemu konsultantowi, nie za-
pewnito wiasnej firmie ele-
mentarnego bezpieczenstwa
biznesowego.

Na naszym upojonym

" wolnoscia rynku ustug IT

nikt nie zadaje sobie pytania
— dlaczego nabardziej roz-
winietych rynkach nie funk-
cjonuja wylacznie freelance-
rzy (ktorzy stanowia tam
tylko 20-30 proc. rynku
idziataja giownie w niszo-
wych lub bardzo zaawanso-
wanych zastosowaniach),
ale normalny, wielowar-
stwowy uktad firm réznej
wielkosci. Moze dlatego,

ze dojrzaly popyt na ustugi
konsultingu IT jest bardziej
wymagajacy niz prosta
kalkulacja stawek?
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