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Giganci przekonali sie

do systemoéw
prekonfigurowanych. Ten
rodzaj wdrozenia jest
coraz wazniejsza czescia
ich portfela zlecen

Pawel Jedrusik, dyrektor
sprzedazy dla MSP w polskim
oddziale SAP, §wiatowym gi-
gancie w produkeji oprogra-
mowania dla biznesu, ma
o systemach prekonfigurowa-
nych wyrobione zdanie.

— S3 idealne dla $redniej
wielkosci przedsiebiorstw.
Skrocony czas wdrozenia
imozliwos¢ szybkiego dostar-
czaniawartosci biznesowej jest
dla tych firm kluczowa. Jed-
noczesnie jest to jedna z naj-
prezniej rozwijajacych sie gate-
zi rynku. Jestem przekonany;,
ze w najblizszych latach wia-
$nie rynek takich systemow —
sredniej wielkosci, jednak da-
jacychbardzo duze mozliwosci
rozbudowy — bedzie sie roz-
wijat najszybaej Wystarczy
spojrze¢ na nasze wyniki —
pod wzgledem liczby kontrak-
16w, sprzedaz systemow pre-
definiowanych rosnie zdecy-
dowanie najszybciej — entu-
zjazmuje si¢ dyrektor.

Najwigkszy rywal SAP
— korporacja Oracle — uwa-
za podobnie. Proponuje roz-
wigzania prekonfigurowane
pod marka JD Edwards prze-
mystowi samochodowemu,
chemicznemu, odziezowe-
mu, spozywczemu, budow-
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lanemu, naftowemu, a takze
firmom ustugowym, sektora
publicznego oraz dystrybu-
cyjnym i handlowym.

— Najnowszg inicjatywa
jest przygotowanie w 2008 r.
przez partnera Oracle, firme
Hogart Business Systems,
prekonfigurowanego syste-
mu ERP o nazwie Rapid,
przeznaczonego dla sektora
spozywczego — informuje
Andrzej Amanowicz, dyrek-
tor konsultingu i sprzedazy
aplikacji Oracle w Polsce
ikrajach battyckich.

Wsraod kilkunastu partne-
row aplikacyjnych Oracle Pol-
ska sg trzy firmy, ktore przy-
gotowaly biznesowe rozwigza-
niapredefiniowane w ERP, Bu-
siness Inteligence i CRM.

Najlepsze praktyki
Systemy prekonfigurowane sa
tworzone tak, zZeby spelniaty
oczekiwania wiekszosci firm
dziatajacych w danej branzy.
— Branzowe rozwigzania
prekonfigurowane sga budo-
wane wedlug najlepszych
praktyk biznesowych firm
z danego sektora. Dzieki
wstepnej konfiguracji mozna
precyzyjnie okresli¢ zakres
wdrozenia i znacznie skrocié
czasrealizacji projektu — mo-
wi Piotr Milewski, dyrektor
konsultingu w Itelligence.
Gléwne zalety takiego po-
dejscia tokrotszy czasinizszace-
nawdrozenia. Zwykle oszczed-

10$¢ czasu wynosi 30-50 proc..

W poréwnaniu z wdrozeniem
tradycyjnym.
Zta opinia

Jeszcze kilka lat temu firm
sprzedajacych prekonfigu-
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» Na czas: Odpowiedzig na mniejsze, kryzysowe budzety IT sg rozwigzania prekonfigurowane i towarzyszace im umowy
z ustalong z géryceng za cate rozwigzanie — méwi Piotr Milewski, dyrektor konsultingu w Itelligence. [FoT. 6K]

rowane oprogramowanie
biznesowe nie traktowano
do konca powaznie. O ich
produktach moéwilo sie, ze to
nie sa prawdziwe systemy
ERP. Krytycy uwazali, ze
brak pelnego wdrozenia
sprawia, iz firma inwestuje
W rozwigzanie nie dostoso-
wane do jej specyfiki, stylu
pracy i do uwarunkowan.
A to powoduje, ze korzysci
z inwestycji w ERP sa bar-
dzo ograniczone. W szcze-
golnych wypadkach prekon-
figurowany system trzeba
modyfikowac, przez co kosz-
ty wdrozenia s3 ostatecznie

WYyZsze niz przy systemie de-
dykowanym.

— Niestety, okreslenie
»System prekonfigurowany”
zyskalo zlg opinie, bo wiele
firm oferowato pod nim roz-
wigzanianiepele, niskiej ja-
kosci, czasami nawet wirtu-
alne. Trzeba pamietac, ze tak
jakwprzypadku klasycznych
systemow ERP na rynku jest
wiele rozwigzan prekonfigu-
rowanych, ktére nie powin-
ny pretendowac do tego mia-
na — przyznaje Magdalena
Jakimiak z grupy BCC, wkto-
rej sklad wchodzi firma 7mi-
lowy, wyspecjalizowana we

wdrazaniu systemow prekon-
figurowanych.

Wzrost sprzedazy

Z czasem opinia o systemach
prekonﬁgurowanychsie Zmie-
nita. W SAP Polska juz okolo
jedna trzecia przychodéw po-
chodzi ze sprzedazy systemow
prekonfigurowanych.

—Od trzech lat nasze przy-
chody rosna. W 2008 r. wy-
niosty 14,8 min zl, rok weze-
$niej 12,1 min zt — méwi Mag-
dalena Jakimiak.

W Itelligence wdrozenia
systemow prekonfigurowa-
nych to 50 proc. wszystkich.

Dazenie do rozbudowy
portfela takich system6w staje
sie koniecznoscia. Zwieksza to
konkurencyjnos¢ i obniza
koszt dzialalnosci operacyj-
nej. Dysponowanie gotowymi
rozwigzaniem ulatwiatez roz-
mowy handlowe z klientami.

Na popularno$é¢ takich
wdrozen wplynie tez zapew-
ne sytuacja gospodarcza.

— Odpowiedzia na mniej-

ze, kryzysowe budzety IT sa
rozwigzania prekonfigurowa-
ne itowarzyszace im umowy
fixed-price, czyli ustalona
Z gory cena za cale rozwigza-
nie — uwaza Piotr Milewski.
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